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Деятельность эмитента обеспечивает оперативный за-
пуск сайтов для автомобильных брендов. ООО «АВТООТ-
ДЕЛ» осуществляет продажи по модели периодической 
подписки, это обеспечивает стабильный и прогнозируе-
мый денежный поток.
Несмотря на уход ряда западных брендов, компания за 
2023 год смогла переориентировать свою деятельность 
на китайские бренды, достигнув рекордных для себя по-
казателей подключенных сайтов. 
ООО «АВТООТДЕЛ» удалось восстановить долю рынка 
за счёт привлечения новых брендов, выходящих на рынок 
России. В 1 квартале 2024 г. по предварительным данным 
компания подключила еще 21 сайт новых брендов, среди 
которых Foton, Amber.

По итогам 2023 года ООО «АВТООТДЕЛ»  
достигла рекордного для себя  
количества подключенных сайтов

ООО «АВТООТДЕЛ» является разработчиком и право-
обладателем комплекса результатов интеллектуаль-
ной деятельности, которые представляют собой техно-
логию быстрой разработки, запуска и поддержки серии 
интернет-сайтов для автомобильной отрасли с центра-
лизованным управлением. С какими итогами компания 
завершила 2023 г. и каковы прогнозы по 1 кв. 2024 г. 
рассмотрим в обзоре.
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Снижение показателей и отрицательная динамика по ито-
гам 12 месяцев 2023 г. к АППГ — это часть процесса по 
замещению портфеля брендов компании с европейских 
производителей на китайские аналоги. 

Подключение нового бренда в среднем занимает несколь-
ко месяцев. Полноценный эффект на выручке от нового 
контракта как правило отражается только через несколь-
ко кварталов отчетности. Учитывая, что к концу 2023 года 
компания стала управлять более 600 сайтами, что стало 
рекордом за всю историю деятельности компании, реаль-
ный эффект от замещения еще в полной мере не виден.
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Как итог — к концу 2023 года ООО «АВТООДЕЛ» не про-
сто вернулось к высоким показателям квартальной вы-
ручки, а показало рекордную сумму выручки в 4 кв.2023 г.

Цель эмитента сейчас — провести ряд кампаний (мар-
кетинговые активности, подбор нового персонала раз-
работчиков, менеджеров по развитию и др., затраты на 
аутсорсинг) для того, чтобы еще более высокими темпами 
наращивать маржинальность год к году. В результате чего, 
со следующего года планируемые среднегодовые темпы 
прироста выручки должны составить от 40 до 60%, а чи-
стой прибыли — от 50%.
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У компании ООО «АВТООДЕЛ» отсутствует долговая на-
грузка. С привлечением денежных средств посредством 
выпуска биржевых облигаций долговая нагрузка будет 
находиться на низком уровне. Показатель Общий долг/
EBITDA LTM составит ориентировочно в первый год при-
влечения денежных средств 0,8.
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