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Ключевые показатели финансово-хозяйственной деятель-
ности ООО «СЕЛЛ-Сервис» за 3 месяца 2024 года проде-
монстрировали разнонаправленную динамику в сравнении с 
аналогичным периодом прошлого года. Позитивную динами-
ку к АППГ показали: выручка, которая увеличилась на 64,4%, 
и валовая прибыль — её прирост составил 19%. Основными 
причинами позитивной динамики продолжают оставаться 
увеличение объемов продаж и ослабление курса рубля. 

За 3 месяца 2024 года  
выручка «СЕЛЛ-Сервис»  
увеличилась на 64,4% к АППГ 

Эмитент сохраняет позитивную динамику таких показате-
лей как выручка, валовая прибыль и EBITDA LTM. Подроб-
нее о финансовых результатах компании пишем в аналити-
ческом обзоре.
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При этом чистая прибыль в отчетном периоде снизилась на 
15,7% до 33,6 млн руб. в связи с ростом процентов к упла-
те на фоне увеличения финансового долга, однако долго-
вая нагрузка ООО «СЕЛЛ-Сервис» сохраняет комфортный  
уровень. 
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Портфель товаров, реализованных за 1 квартал 2024 года, 
составляет 600 номенклатурных позиций, что позволяет 
ООО «СЕЛЛ-Сервис» диверсифицировать свою выручку под 
быстроменяющиеся рыночные условия.  

В 2024 году «СЕЛЛ-Сервис» продолжил расширять порт-
фель покупателей, работая над усилением собственного 
бренда. На 31.03.2024 г. зафиксировано 507 клиентов. При 
этом ключевым направлением деятельности остается кон-
дитерская промышленность с долей в структуре выручки  
в 60%. 
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Финансирование активов компании продолжает осущест-
вляется преимущественно за счет привлечения банковских 
кредитов и использования долговых инструментов. Напом-
ним, что в 2023 году компания разместила два облигацион-
ных выпуска СЕЛЛ-Сервис-БО-П02 и СЕЛЛ-Сервис-БО-01 
общим объемом 400 млн руб. Благодаря инвестициям, полу-
ченным от выпуска СЕЛЛ-Сервис-БО-П02, эмитент в 2023 
году приобрел запасы продукции по выгодному курсу. Осво-
ение большей части средств выпуска СЕЛЛ-Сервис-БО-01 
запланировано на 2 квартал 2024 года. 

Заемные средства были направлены на пополнение обо-
ротных средств, в первую очередь запасов, размер которых 
на 31.03.2024 г. увеличился в 1,8 раз к АППГ до 523,5 млн 
руб. Запасы какао-порошка, лимонной кислоты, кокосовой 
стружки, пищевых ароматизаторов и пр. составляют 40,2% 
активов баланса в отчетном периоде.
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Несмотря на рост финансового долга в отчетном периоде 
на 78,6% к уровню 31.03.2024 г., долговая нагрузка ООО 
«СЕЛЛ-Сервис» сохраняет комфортный уровень. 
Напомним, что ключевой показатель для компаний, занима-
ющихся продажами, — [Финансовый долг / Выручка LTM]. 
Его значение у эмитента находится на приемлемом уровне 
в 0,18.  Операционный поток компании имеет существенный 
запас прочности для своевременного обслуживания всех те-
кущий обязательств.

ООО «СЕЛЛ-Сервис» продолжает работать над пополне-
нием портфелей клиентов и товаров. Так, эмитент нацелен 
на расширение присутствия в Средней Азии. В 2024 году 
специалисты компании провели ряд успешных перегово-
ров и дебютные поставки новым клиентам из Казахстана. 
Также компания начала сотрудничество с пятью индийски-
ми фабриками — поставщиками кунжута. В планах «СЕЛЛ-
Сервис» оценить преимущества и недостатки работы с каж-
дым из поставщиков кунжута и сократить их число в своем 
портфеле до двух — трех компаний, выбрав тех производи-
телей, взаимодействие с которыми окажется наиболее про-
дуктивным и комфортным.

ООО «СЕЛЛ-СЕРВИС»



Юнисервис Капитал 
Россия, 630099, Новосибирск,  
ул. Романова, 28, 5 этаж

ОТДЕЛ ПО РАБОТЕ С КЛИЕНТАМИ
info@uscapital.ru 
+7 (383) 349-57-76

ОТДЕЛ ПО СВЯЗЯМ С ОБЩЕСТВЕННОСТЬЮ
Артём Иванов
as@uscapital.ru 
+7 (383) 349-57-76, доб. 209

© ЮНИСЕРВИС КАПИТАЛ, 2024

© Инвестиционная компания «Юнисервис Капитал» 
© ООО «СЕЛЛ-Сервис»

http://uscapital.ru

	персонал242: 


